
杭叉集团 2020 年年报解析 

——杨斌 

4 月 9 日，杭叉集团股份有限公司（股票简称：杭叉集团 股票代码：603298）发布 2020

年年度报告。杭叉集团一直以来都是中国叉车行业的主力军，过去的 2020 年，在众多叉车制

造厂家中脱颖而出，实现营业收入 114.52 亿元，同比增长 29.34%，实现归属于上市公司股

东的净利润 8.38 亿元,同比增长 29.9%，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

7.82 亿元, 同比增长 44.04%的佳绩，纵观整篇报告，我们可以看出杭叉集团在 2020 年企业

经营发展的各项指标与去年同期相比均有较大幅度的增长，公司营业收入、净利润等各项经



特别一提的是杭叉集团对氢燃料电池应用技术进行了前瞻性布局，并于去年 9 月，杭叉

集团投资 2000 万元，在天津港保税区成立了集研发、制造、销售综合一体的全资子公司——

杭叉集团（天津）新能源叉车有限公司，重点打造以氢燃料电池叉车为主的新能源工业车辆，

正式拉开了氢燃料电池叉车推广应用的序幕。目前，开发的 X 系列氢燃料电池
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车架焊接自动化流水线 

近年来，公司持续加大技改投入，深入实施智能制造，基于 5G 应用技术、工业互联网、

智能焊接、自动涂装等智能制造工艺技术，建成行业领先的基于 5G 网络、工业互联网、大数

据于一体的叉车智能工厂，实现自动化组装、焊接、涂装、物流。报告期内公司拥有各类智

能机器人近 500 台、智能化集成生产线 20 余条、喷涂流水线 10 余条、配送物流 AGV 智能物

流车 20 余台、智能化立体库 5 套，形成了年产 25 万台工业车辆和其他物流设备的生产能力。

引入精益生产模式，推行 MES 生产流程控制系统，融合焊接、涂装、搬运等各类机器人、自

动物料输送系统、智能拧紧机系统、数控加工设备等，大幅提高了自动化和智能化水平，提

升了生产效率和产品可靠性，实现由“传统制造”向“现代制造”、“中国制造”向“中国

智造”的华丽转变。 

三、开展营销服务 赢得竞争优势 

服务营销是企业在充分认识消费者需求的前提下所采取的一系列经营活动，是企业营销

管理深化的内在要求，也是企业在新的市场形势下竞争优势的新要素，是企业市场营销观的

质的飞跃，只有企业比竞争对手更快更详尽地了解客户，才能更快更好地满足客户的需求。 



 



四、打造创新人才队伍 助力企业发展 

杭叉集团紧紧围绕强科技、搭平台，增强企业核心竞争力的科技人才队伍，全年主营业

务收入实现 114.52 亿元，保持了平稳健康发展态势；同时，杭叉集团每一个年度目标实现的

背后更有一股巨大的隐形力量在推动，这便是科技创新与人才队伍建设为企业发展增添了一

双翅膀。当提升竞争力要求通过科技、创新、服务等方面人才的努力来彰显差异时，企业里

的每一位员工在企业的平台上发挥着重要的作用，而在任何情况下，在恰当的时间拥有恰当

的人才都既是一门科学也是一门艺术。 

杭叉集团有一支专业素质高、敬业精神强、具有开拓创新能力的管理团队，管理团队均

具有多年的行业技术和企业管理经验，对管理运营具有较好的掌控能力，能敏锐地洞悉行业

及市场的发展方向，制定并实施适宜的企业发展战略。在符合上市公司各项管理制度的框架

下，建立一套完善且具有自身特色的经营管理制度和内部控制制度，公司管理团队充分发挥

混合所有制企业运行机制灵活、高效的优势，就公司运营的重大事项能精准、快速决策，有

效降低风险和运营成本，保障企业持续健康经营和发展。 

 

企业文化 

杭叉集团依托国家级博士后科研工作站、杭叉企业大学等平台，加强高层次人才的引进

力度，进一步完善员工培训体系、人才职业发展通道、自主评价考核体系，努力构建“学习

型、专业型、创新型”的专业化团队，为公司持续发展储备充足的管理和技术人才。人力资

源自主评价体系深入推进，员工培训活动多样化开展，人才队伍结构不断优化，高层次人才

队伍稳定增长助力企业发展。 

五、整合优势资源 深化协同创新 

古人云：能用众力，则无敌于天下矣；能用众智，则无畏于圣人矣。整合资源是当代企

业的一项核心能力，市场经济从来都不是单纯的竞争经济，而是在竞争与合作并存的状态中

不断发展，特别是在当今的工业车辆行业中，谁能整合更多的资源，谁就能赢得发展先机，

在竞争中获得优势。 

从杭叉集团的年报中可以看出，杭叉集团提出打造整合资源的竞争优势，就是要力争通

过进一步强化与各方的合作，共同开拓市场，促进发展，实现共赢。 



 

2020 年部分新产品和关键零部件开发 

杭叉集团持续加强与行业各方优势资源的合作力度，延伸产业链、整合价值链，走专业

化发展之路。报告期内，公司立足叉车研发制造主业，通过整合产业链上下游优势资源来延

伸产业价值链，聚焦关键零部件，与发动机、电机电控、传动等主要供应商达成战略合作，

实施产业链协同创新与国际技术合作，研发一批具有竞争力的关键核心技术和零部件，提升

产品的核心竞争力和市场影响力；公司形成了适应企业发展的“柔性引才”机制，成立企业

大学，加强人才自主培养，同时与各科研院所、高校开展合作，开展人才联合培养，增强了

公司对人才资源的整合能力；公司建立了完善的供应商甄选、管理及淘汰机制，对优秀供应

商加大培育力度，增强与供应商的合作力度，实现与供应商共同成长，构建完善的供应链体

系；公司充分利用自身完备的营销服务网络与合作方、客户以及社会各方建立了有效的沟通

联络机制，同时设置专职机构加强对产业政策、宏观经济和社会热点等信息的收集和研判，

从而准确把握市场脉搏，增强信息整合能力。 



 

销售网络 

杭叉集团根据企业的发展战略和市场需求重新分配相关资源，突出企业核心竞争力，寻

求资源配置与客户需求的最佳结合。目的是通过组织系统安排和管理运作协调，增强公司的

竞争优势，提高客户服务水平。 

六、展望未来 在不懈奋斗中坚定前行 

中国工业车辆行业近十年来得益中国经济的快速发展而取得了不俗的业绩，2020 年中国

工业车辆行业全年实现整车销售量 80.02 万台，同比增长 31.54%；但是，不可否认的是我

国的叉车主要产品类别集中度较高，因此，市场竞争主要集中于排名前几位的企业，而公司

有着近 50 年的叉车研发制造经验积淀，已形成了强有力的核心竞争力和品牌影响力。杭叉集

团构建了“一核两翼、全面统筹”的技术创新体系，以“一低、二智、三集”为产品开发方

向，持续加大研发投入，贴合市场，推出具有国际先进水平的 25 个系列、130 多个全新车型，

满足不同领域客户的多层次需求。公司开发出多款无人驾驶工业车辆，其中基于 5G 技术和

AI 技术开发的全向迷你堆垛车（AGV），采用激光导航、视觉检测技术，拥有负载反馈液压

系统、双差速轮同步控制等多项核心技术，适用于狭窄巷道作业，有效提高了仓库利用率，

可 24 小时不间断工作，满足了客户的自动化搬运需求。公司无人驾驶叉车（AGV）产品已获

得无人驾驶叉车（AGV）最新国际标准的 CE 证书，标志着公司无人驾驶叉车（AGV）的制造

和设计已达到国际先进水平，实现了从卖产品到提供智能化物流解决方案的转变，成为国内

智能仓储物流整体解决方案提供商。据有关机构分析，2020 年中国智能物流系统集成市场规

模将接近 1400 亿元，年均复合增速在 20%以上，这无疑为智能物流系统集成及智能物流装备

企业提供了巨大的发展机会。 

 

2020 年行业销售车型结构 

杭叉集团凭借优质的产品质量、高效的产品服务、清晰的发展目标以及良好的经营信誉，

公司品牌市场影响力大幅提升，在行业内以及客户群中形成了良好的品牌价值优势。持续传

承和发扬凝聚了 60 余


�

http://www.chinaforklift.com/brand/


锐意创新、团结协作的工作氛围，充分发挥文化的凝聚力、推动力、辐射力、向心力，在不

懈奋斗中坚定前行。 

通过对杭叉集团的财报进行简解可以看出，杭叉集团牢记“让搬运更轻松”的企业使命，

坚持以创新驱动产品技术提升，以精细化管理助推企业转型升级，通过研发创新的持续高强

度投入，营销服务网络的深度优化布局，以信息化、智能化、数字化为核心的智慧工厂建设，

产业䬯놯的伍鞫몃ᐟ持㇎Ⲹ


